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Les tapissiers-décorateurs souhaitent
aujourd’hui se démarquer de la
concurrence en proposant une approche
globale de la décoration intérieure.

Leur savoir-faire artisanal, associé a une compétence en conseil
déco, leur permet de mieux répondre aux attentes de leurs clients,
tout en valorisant le temps passé a conseiller.

Objectifs

Cette formation a été congue
pour répondre au besoin

des tapissiers de structurer,
argumenter et vendre une
offre de décoration compléte,
professionnelle et rentable.

Arissue du stage, les stagiaires
seront capables de:

- comprendre les étapes d'un projet
décoratif complet

- identifier les besoins du client et
formaliser un brief structuré

- créer et argumenter un concept décoratif

- concevoir des supports visuels
professionnels

- présenter et vendre efficacement une
prestation de conseils déco

Public concerné

* Tapissiers d’ameublement
- Tapissiers-décorateurs
 Abajouristes

* Responsables de boutique

Pré-requis

Soit avoir suivi l'une des trois
formations suivantes :

- Comprendre les secrets de la couleur
(niveau 1)

- Comprendre la lumiére naturelle
et artificielle (niveau 1)

« Concevoir un mobilier simple
avec Sketchup (niveau 1)

Soit avoir une certification
reconnue en tapisserie
d'ameublement



Moyens pédagogiques

Cette formation est une
formation-action.

Les procédés pédagogiques choisis
alternent apports théoriques,
démonstrations, exercices de mise en
pratique, échanges d’expériences, études
de cas concrets et travaux pratiques.

Le déroulé est ajusté en fonction des
besoins exprimés par les stagiaires.

Moyens techniques

Salle équipée avec acceés aux outils,
aux matériaux et aux meubles.

Les supports pédagogiques sont fournis
sous format papier ou numérique.

Une liste des matériels et outillages &
fournir par le stagiaire sera transmise.

Suivi et évaluation

Des séances de récapitulations
collectives ou individuelles et des
évaluations en fin de stage permettent de
valider I'acquisition des compétences.

Une feuille de présence est signée par le
stagiaire par demi-journée.

Ces éléments permettent la remise d’'un
certificat de réalisation.

Infos pratiques
N Durée de la formation

35 heures (5 journées de 7h) :
module1=3jrs+module2=2jrs

N Lieux + dates + horaires

> Session du 2¢ et 3¢ trimestres a Paris :
* module1> 15,16 et 17 juin

> module 2 > 7 et 8 juillet

> Session du 4¢ trimestre a Bordeaux:
e module 1> 12,13 et 14 octobre

- module 2 > 26 et 27 octobre

Horaires : de 9h é12h30 et de 13h30 &1 17h
N Accessibilité

Projets Artisanat est sensible d I'intégration
des personnes en situation de handicap.
Contactez-nous pour étudier les
possibilités d’adaptations.

N Tarif + financement

> 1050,00 € (net de taxe) :

- Fournitures a prévoir (voir liste stagiaire)

- Possibilité prise en charge OPCO/FAFCEA
selon critére en vigueur (nous contacter)

N Modalités d’inscription

6 participants minimum /10 maximum:

« Les inscriptions se font via le site internet
ou la fiche d'inscription (courrier [ mail)
jusqu’a 15 jours avant la date du stage.

* L'inscription est confirmée aprés
vérification des pré-requis, signature
du devis ou convention et justificatifs
de prise en charge.



Contenu Module1

de la formation =3 jours

Comprendre les étapes
d’un projet décoratif complet

- Identifier les étapes clés :
> brief > concept > plans > planches ambiance
- Comprendre les responsabilités juridiques du conseil décoratif
- Apprendre & questionner le client selon son profil (méthode DISC)
- Réaliser une prise de cotes fiable sur site
« Concevoir un plan sommaire & I'échelle a la main
« Concevoir un plan de zoning

Identifier les besoins du client
et formaliser un brief structureé

« Construire un concept déco cohérent
- Créer des supports visuels :
> moodboards
> planches concept
- Développer un discours professionnel et convaincant

Créer et argumenter
un concept décoratif
- Maitriser les grandes régles d’aménagement par piéce:

> circulation + normes + éclairage
« Savoir les appliquer dans un plan & I'échelle




Contenu Module 2

de la formation =2jours

Concevoir des supports visuels
professionnels

* Réaliser des planches ambiances professionnelles
« Argumenter ses choix décoratifs ¢ I'oral

Présenter et vendre une prestation
de conseil décoratif

- Réaliser un projet décoratif complet en autonomie:
> concept
> plan & I'échelle
> planche ambiance
+ soutenance orale (15 min.)
- Définir et vendre une prestation déco:
> prix du marché + options + argumentaire
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Formatrice —
intervenante:

Dynamique, a I'écoute, et curieuse d’esprit,

Colomba OLIVIERI

> Designer d’espace et enseignante

( Depuis 10 ans, je m’épanouis en tant
que formatrice, a transmettre, avec
beaucoup d’enthousiasme, tout le savoir
acquis au cours de mes 22 ans dans
I'univers du design d’intérieur.

Ma vie professionnelle s'équilibre autour du
partage, de I'ésthétisme, du godt des autres.

j'aime relever de nouveaux challenges et
transmettre ma passion. »
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